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La compraventa de vivienda
aumento en septiembre

A.BOUZA
Santiago

El pasado mes de septiem-
bre, la compraventa de
viviendas en nuestro pais ex-
perimenté un crecimiento de
un 10,3 % en comparaciéon con
el mismo mes del pasado ejerci-
cio 2015, segtin un informe esta-
distico elaborado por el Consejo
General del Notariado.

Por tipo de vivienda, la venta
de pisos mostré una expansion
interanual del 10,1 % y la de pi-
sos de precio libre del 9,7 %.

El aumento de las transaccio-
nes de pisos libres se debi6 tini-
camente al incremento de las
ventas de pisos de segunda ma-
no, ya que la venta de pisos nue-
vos sufri6 una caida del 22 %.
En cuanto a las viviendas uni-
familiares, el crecimiento de las
ventas alcanz6 el 11,1 %.

El metro cuadrado de las vi-
viendas compradas en septiem-
bre cost6 1.236 euros, lo que
supone una caida del 3,5 % in-

Por su parte, el precio de las
mismas experimentd una caida,
segun un informe de los notarios

teranual. Este descenso estuvo
motivado tanto por la caida del
precio por metro cuadrado de
las viviendas unifamiliares (-7
% interanual), como por la cai-
da de las viviendas de tipo piso
(-2,2 % interanual).

En cuanto a los pisos de pre-
cio libre, el metro cuadrado ba-
jo un 2,3 %. Dentro de estos, el
precio del metro cuadrado de
los de segunda mano se situ6 en
1.389 euros (-1,5 %) y el de los
nuevos, en 1.607 euros, abara-
tandose un 4,7 %.

En el mencionado mes de
septiembre, la compraventa de
otros inmuebles se mantuvo en
8.279 operaciones, de las que un
40,4 % fueron terrenos o solares,
situandose el precio medio del
metro cuadrado en 186 euros.

PRESTAMOS. En

cuanto a los prés-

tamos hipoteca-

rios, en le mes

de septiembre

altimo se rea-

lizaron un total de 22.150, al-

canzando la cuantia media de
los mismos 140.559 euros.

En lo referente a los présta-
mos hipotecarios para la ad-
quisicion de un inmueble,
aumentaron en septiembre un
10,6 % interanual (15.565 prés-
tamos), debido al aumento en la
concesién para la adquisicion
de una vivienda y al crecimien-
to de las concesiones de dichos
préstamos para la adquisicién
de otros inmuebles.

La cuantia media de los prés-
tamos para la adquisicién lle-
g6 a los 123.845 euros (-11,1 %):
114.994 euros en el caso de las
viviendas (reduccién del 10,7
%); y de 222.350 euros para el
resto de inmuebles (lo que su-
pone menos del 14,8 %).

La venta de pisos mostro una importante expansion interanual
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Verea, tejas de referencia a

VEREA, empresa especiali-
zada en la fabricacién de te-
ja ceramica desde hace mas
de 40 afios, se encuentra en-
tre las mas punteras del sec-
tor, no solo en cuanto a la
calidad de su producto, sino
también por la constante in-
vestigacién en el campo de
la instalacién de cubiertas.
Cada vez son mas arqui-
tectos y constructores que
confian en la teja Verea y
en su sistema de instala-
cién de cubiertas ventiladas
(Verea System), tanto pa-
ra obra nueva como pa-
ra rehabilitacion y
reforma de tejados.
Se ha hecho este tipo de
instalaciones en la reha-
bilitacion de las cubiertas
en edificios de gran rele-
vancia como la Catedral
de San Martifio de Ouren-
se, concluida en octubre del
pasado afo; la Real Fabri-
ca de Cristales de Segovia,
con mas de once mil me-
tros cuadrados de cubierta
recientemente  renovada;
la Catedral de Santiago de

Cubierta de la Real Fabrica de Cristales de Segovia. Foto: V.

La empresa esta
especializada
en ceramica
desde hace mas
de 40 afios, y
esta en entre las
punteras de este
sector

Compostela, concretamen-
te en el Pértico de la Gloria;
el Monasterio de Santa Ma-
ria de El Paular, en Rasca-
fria (Madrid), entre otros.
En todos ellos, se eligio la
teja curva Verea, que se
instal6 siguiendo el siste-
ma con certificaciéon DIT.
También destaca la pro-
yeccion internacional de
esta empresa ya que colo-
ca tejados en EEUU, Chi-
na, Corea, Panami, R.
Dominicana, entre otras
naciones. J. TRILLO
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Descuentos de hastaun 30 %
nivel nacional eninternacional  paramas de 1.500 viviendas

La Sareb, mas conocida
por todos con el nombre
de ‘Banco malo’, acaba de
lanzar una oferta de mas
de 1.500 viviendas (apar-
tamentos, pisos, diplex y
chalés), con descuentos de
hasta el 30 por ciento, con
el objetivo de reforzar su
estrategia comercial.

La mayor parte de estos
inmuebles que oferta esta
campana estin ubicados
en la del arco mediterra-
neo, destacando sobre todo
la Comunidad Valenciana,
donde saldran a la venta
un total de 518 viviendas,
concretamente en Alicante
y Castellén.

Por su parte, en Cataluna,
la oferta es de 240 vivien-
das. En Murcia son 123. En
Andalucia, 115. Y Baleares,
21 viviendas.

El resto se distribuyen del
siguiente modo: En Castilla
y Leén, 175; Extremadura,
104; Aragén, 81; Castilla-
La Mancha, 73; Madrid, 43;
Galicia, 16; y La Rioja, 5.

Esta oferta puede con-

La mayor
parte de esta
importante
oferta, lanzada
por la Sareb
(‘banco malo’),
se concentra en
la zona del arco
mediterraneo

sultarse en la pagina web
www.correaportucasasa-
reb.com.

En cuanto a los precios
de esta oferta comercial de
la Sareb oscilan entre los
13.950 euros de una vivien-
da de 40 metros cuadrados

en la localidad aragonesa
de Calatayud, hasta los

465.461 euros de un piso

de 165 metros cuadra-
dos y tres plantas en el
centro histérico de Va-
lencia. AB.

Vista de un edificio de viviendas en Espafia. Foto: A.D. / Efe

Espasandin

CALEEACCION - FONTANERIA E GAS - BIOMASA
ASPIRACION CENTRALIZADA - ENERXIA SOLAR- BOMBA
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“Un sistema, ademas de ahorrar,
debe ser rentable para el usuario”

GARY BARBOZA, DIRECTOR DE SAUNIER DUVAL PARA EL NOROESTE

A.BOUZA
Santiago

Sistemas de calefaccién inteli-
gente, calderas de gas, energias
renovables (paneles solares, ae-
rotermia, suelo radiante, etc.), es
fruto del trabajo de una empresa
lider: Saunier Duval.

“Para conseguirlo es-

tamos usando la mejor
tecnologia”, sefiala Gary
Barboza, director regional

de la firma para el noroes-
te peninsular, concretamen-
te, en Castilla y Ledn, Galicia 'y
Portugal.

Saunier Duval es una empresa
que comenzo en el sector del gas
y que en los Gltimos afios ha esta-
do trabajando para su adaptacion
a la normativa europea cuyo ob-
jetivo es la reduccion del consu-
mo y de las emisiones de CO2,y el
aumento del uso de las energias
renovables.

Para ello, Saunier Duval instala

sistemas completos, donde la vi-
vienda ya esta dotada de una eti-
queta de ahorro energético, “que
incluye el sistema de calefaccién
y agua caliente sanitaria”, apunta
Barboza.

El sector de las instalaciones
experimento ciertos cambios, que

Saunier Duval es una
empresa lider en sistemas de
calefaccion inteligente

hizo que aumentara la implanta-
cién de calderas de condensacién
y energias renovables, lo que ha
dado pie “a la creacién, por parte
de Saunier Duval, de los sistemas
de produccién de calefaccién y
agua caliente sanitaria”.

Sefiala Barboza que un sistema
a base de energias renovables de-
be, ademas de ahorrar, “tener una
rentabilidad para el usuario, don-

de tenga lugar con el tiempo un
retorno de la inversion realizada”.
En este sentido, Gary Barboza
apuesta por la aerotermia, de en-
tre todas las renovables, como la
que mas retorno da a corto plazo.
“Se trata de una bomba que extrae
el calor del aire del exterior para
calentar la vivienda, lo que su-
pone un ahorro préximo al

70 %, si se compara con

una caldera de gasoil. Si

se pretende obtener

ese retorno con

biomasa o geoter-

mia, haria falta

mucho mads tiempo para obte-
nerlo. Por ello, que la aerotermia
es la energia renovable que mas
futuro tiene y Galicia es un sitio
ideal para aplicar este sistema”.
Esta avanzada energia aerotér-
mica es til para viviendas unifa-
miliares, sin embargo también es
aplicable a otros extensos espa-
cios como colegios, geriatricos,
guarderias, etc., lo que conforma

Gary Barboza es director
regional de Saunier Duval
para la zona del noroeste
peninsular: Castillay
Ledn, Galicia y Portugal.
Foto: Saunier Duval

“un hito en la implantacién de es-
tos sistemas. En la zona noroeste
somos la referencia en Europa en
su implantacién”, seiiala Barbaza.
En cuanto a la conectividad, Ga-
ry Barboza destaca la posibilidad

del control de los parametros de
temperatura de la vivienda a tra-
vés de una aplicacién para movil,
una tecnologia de bajo coste que
ya esta en el mercado.

Asimismo, Saunier Duval dispo-
ne de un sistema de monitoriza-
cién, que permite que el servicio
técnico pueda detectar que algo
falla en el sistema o hay que rea-
lizar un mantenimiento, antes de
que el usuario se dé cuenta, me-
diante un control diario de los pa-
rametros de la caldera.
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Santiago. La Asociacion Clis-
ter de la Geotermia de Galicia
(Acluxega) ha sido creada con el
objetivo de “potenciar el conoci-
miento de la geotermia”. Para lo-
grarlo, han organizado una serie
de actividades como la entrega
peri6dica de un premio destinado
a aquellas entidades, empresas,
instituciones, administraciones
0 personas que promocionen y
divulguen la geotermia con exce-
lencia, siempre dentro de su am-
bito de actuaciéon.

De esta forma, el préximo dia
24 de noviembre tendra lugar la
gala de la II Edicién de los Pre-
mios a la Promocién y Divulga-
cién de la Geotermia, en la que
Acluxega “tras estudiar las carac-

Acluxega entrega los 11
Premios ala Promociony
Divulgacion de la Geotermia

novables, otorgara los II Premios
a la Promocién y Divulgacién de
la Geotermia”.

Dichos premios estan distri-
buidos en dos categorias. En la
categoria empresarial el recono-
cimiento es para los edificios de
la nueva sede de la empresa Di-

teristicas de sashop, ubicada en
las principales Oleiros (A Corufia).
instalaciones El objetivo En la otra catego-
de climatiza- i ria, la residencial,
ciéon geotérmi- prlnc!pa_l ,de la el galardon es pa-
cas realizadas ~ a@socClaclon es ra los edificios de
en la comuni- potenciar el Cooperativa  de
dad gallega de l_as conocimiento Viviendas  Val-
que se ha tenido . decorvos (Pon-
conocimiento, y de este tIpO de teveddra), VPA
considerando que energl'a - Gescomar, en
dichos proyectos reconocimien-
representan actua- to a su labor
ciones de singular in- en favor de la

terés social y empresarial por su
caracter demostrativo y ejempla-
rizante en el campo de las eficien-
cia energética, la sostenibilidad y
la promocién de las energias re-

promocién de la geotermia en la
realizacion de dos edificios singu-
lares en sus categorias.

Ademaés de todo esto, se pro-
cedera a la realizacién de un re-

conocimiento a las empresas de
Acluxega, que han participado en
la realizacién de las instalacio-
nes. Dichas empresas son: Ener-

Arriba, Disashop Espafia,
en Oleiros. Debajo, Coope-
rativa de Valdecorvos, en
Pontevedra. Foto: Acluxega

tres, Ingeo, Magaral, Pansogal,
Sondeos Otero y Tegasca.

La gala de entrega de los men-
cionados premios a la promocién
ydivulgacion de la geotermia, ten-
dra como escenario la ciudad de
Ourense, que destaca por ser “un
marco geotérmico incomparable
por excelencia”, concretamente
en la sede la Confederacién de
Empresarios de Ourense.

En tan impor-
tante acto esta-
ran  presentes
distintas perso-
nalidades, co-
mo el director
xeral de Ener-
xia e Minas da
Xunta de Gali-
cia, Angel Ber-
nardo Tahoces
o el alcalde de
Ourense, Jesus
Vazquez Abad.

Durante del
transcurso de la
gala intervendra
Celestino  Gar-
cia de la Noceda,
técnico especia-
lista del Instituto
Geolégico y Mi-
nero de Espana,
el cual imparti-

ra una conferencia, que tendra
como titulo Galicia, un potencial
geotérmico de gran importancia
apenas aprovechado. K.PORTO
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Red Ofisat Galicia,

unico Servicio Oficial de
Vaillant en Santiago

K. PORTO
Santiago

Las calderas Vaillant ya cuentan
con un Servicio Técnico Oficial
Gnico en Santiago de Composte-
la, se trata de Red Ofisat Galicia,
que ademas forma parte de la red
en Espafa. Este servicio técnico
permite que Vaillant pueda pro-
porcionar una garantia fiable del
correcto funcio-

namiento de sus

equipos y apa-  E| personal

técnico esta

de seguridad, asi ~ altamente

como contribuir al cualificado para
ofrecer un de total

Ofisat Galicia es la  garantia

ratos en las me-
jores condiciones

ahorro energético.
La labor de Red

realizacién de cual-
quier tipo de trabajoy
mantenimiento de laamplia gama
de calderas de la marca Vaillant,
que dispone de todo tipo de mo-
delos que adaptan a las necesida-
des de cada cliente en particular.
Para conseguirlo, Vaillant dis-
pone de personal altamente cua-

lificado y formado, lo que es una
garantia de atencion eficaz para
con sus clientes, ofreciéndoles y
servicio 6ptimo.

Ala hora de realizar la revision
anual de la caldera y su mante-
nimiento, es el personal del ser-
vicio técnico el que se pone en
contacto con el cliente. Una vez
contactados, se ocupan de revi-
sar todos los sistema de seguri-
dad, realizan analisis

de combustién, etc.

La mano de obra y

el desplazamien-

to estan incluidos

en la interven-

cion, sin limite

de tiempo. Dis-

pone ademas

del Servicio

de Manteni-

miento Servi-

plus, que incluye todas las piezas

originales sin coste, hasta que la

caldera tenga 15 afos. Ademas, el

Servicio de Mantenimiento Ser-

viplan asegura el recambio de las

piezas originales a precio de tari-
fa oficial.

El personal de Red Ofisat
Galicia realiza todo tipo
de trabajos de reparacion
y mantenimiento. Fotos:
Vaillant

Con todos estos servicios, la
caldera estara en perfectas condi-
ciones de funcionamiento, consu-
miento el gas minimo necesario.
La caldera estara mejor cuidada,
garcias a la experiencia de méas de
140 afos fabricando calderas.

Mas informacion en el teléfo-
10 981666 509 o en la pagina web
www.serviciotecnicooficial.vai-
llant.es
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La subida de precio de la
energia elevo el IPC del
pasado mes de octubre

A.P.
Santiago

El pasado mes de octubre, el in-
dice de precios al consumo (IPC)
se vio incrementad en un 0,7%
anual, debido al
encarecimiento

de los produc-

tos energéticos.
Con este dato,

Elencarecimiento
de la electricidad,

cantes. También influyeron, aun-
que en menor medida, el alza de
precios del gas y del gaséleo para
calefacciéon. Todo esto segin da-
tos facilitados por el Instituto Na-
cional de Estadistica (INE),
Por su parte, la
inflacion que no
tiene en cuenta
los precios de la
energia ni de los

se suman ya dos los carburantes alimentos frescos
meses en positivo, y lubricantes, (inflacién subya-
lo que no ocurria ; cente), mantuvo
desde el mes de ju- e_Xp"ca este su cifra del 0,8
lio del pasado ejer- incremento, % interanual,
cicio 2015. segun el INE situandose

La subida se debe,
sobre todo, al encare-
cimiento de la electricidad, asi
como de los carburantes y lubri-

una décima
por encima

del IPC general.
Seglin sefiala la secretaria de

El encarecimiento de la electricidad ha sido uno de los motivos
de la subida del IPC en el mes de octubre. También ha influido el
aumento de precios de los carburantes y lubricantes. Foto: J.D./ Efe
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Estado de Economia, Irene Ga-
rrido, esto significa que “los ele-
mentos menos volatiles crecen a
un ritmo estable”. También ha va-
ticinado que el IPC cerrara 2016
en el 1%, aunque la media del afio
seguira siendo negativa.

Los sectores que mas han con-
tribuido a esa subida de la tasa
interanual del IPC han sido de la
vivienda (que incluye la electrici-
dad) y el transporte (que incluye
los carburantes).

Aun asi, el grupo de la vivienda
continia en negativo, aunque ha
moderado su caida hasta el 0,4 %
interanual, gracias a la subida de
los precios de la electricidad, que
un afo antes estaban cayendo.

En cuanto al transporte, este
grupo subié el 1,7 % en octubre
respecto a un afio antes, debido
al encarecimiento de carburan-
tes y lubricantes, que antes evo-
lucionaban a la baja.

Por su parte, el IPC armoniza-
do, que mide la evolucién de los
precios con el mismo método en
todos los paises de la zona euro,
subié un 0,5 % interanual.
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Grupo de Compras consigue el
precio mas economico

SUSO VARELA
Santiago

Grupo de Compras es una
plataforma gratuita de nego-
ciacién que retine a personas
interesadas en comprar un pro-
ducto en un futuro préximo, pa-
ra lo cual se pide un presupuesto
conjunto para todo el grupo a dis-
tintas empresas. La ventaja de este
sistema se basa en la “ley de oferta
y demanda”: cuanto mas gente pi-
de un producto de forma conjunta,
el precio es menor para los consu-
midores, siempre y cuando no se
agote el producto o se reduzcan
las existencias. Las grandes com-
panias forman parte de grupos de
compra y asi consiguen precios
mas econémicos.

Con esta plataforma se puede
conseguir cualquier producto ima-
ginable a un precio mas reducido
que comprando individualmente.

Carlos Carril, gerente de Gru-
po de Compras, afirma que “reci-
bimos llamadas para compra de
vehiculos, mdviles, ropa, muebles,
viajes, seguros del hogar, vaca-
ciones, facturas de luz y gas, etc.

Carlos Carril: “Contamos con un
equipo de asesores especializados
en sistemas de calefaccion”

Brindamos un servicio gratuito,
asesoramos técnicamente y pro-
curamos ayuda para la instalacién
y mantenimiento de equipos”.
Apunta, ademas, que “es impor-
tante para Galicia y para la eco-
nomia de los gallegos utilizar esta
herramienta gratuita que nosotros
proporcionamos”.

¢Qué productos recomendaria
para la campaiia de calefaccion?

No recomendaria ningin pro-
ducto en particular; nosotros
negociamos precios de manera
conjunta para hacer mas fuerza 'y
reducir costes. El cliente que nece-
site un sistema de calefaccion, le
aconsejamos que se ponga en con-
tacto con nosotros y le conseguire-
mos el mejor precio del mercado,
el mejor instalador y le daremos
las mejores condiciones econdmi-
cas para su factura de gas y electri-
cicidad. Si es verdad que nuestros

especialistas en calefac-
cién y energias les po-
dran aconsejar en
privado qué siste-
ma se les adapta
mejor a sus ins-
talaciones.

¢Cual se su forma de trabajar?

Los clientes que van a necesitar
un producto o servicio en un futu-
ro préximo, se ponen en contacto
con nosotros. Nos tiene que facili-
tar sus datos para abrir una ficha
y conocer sus necesidades, bus-
camos en nuestra base de datos
compradores que se encuentren
en su misma situacion y solicita-
mos ofertas en el menor tiempo
posible.

¢Si el producto necesita aseso-
ramiento y/o instalacion?

Nuestro equipo de asesores es-
pecializados en calefaccién les
orientaran si fuera necesario e
incluso les facilitaria un profesio-
nal autorizado por industria para
que ejecutara la instalacion. Siem-
pre bajo nuestra responsabilidad;
de esta manera, el cliente esta
cubierto de manera legal en todo
momento.

Logotipo de la plataforma
gratuita de negociacion
Grupo de Compras

Dentro de los sistemas de cale-
faccion, ;cual es el mas demando?

La mayoria de los usuarios in-
teresados nos llaman muy preocu-
pados por el precio de la energia.
Buscan ayuda profesional para
reducir sus gastos de factura eléc-
trica, de gas, gasoil, etc. Una vez
que negociamos mejoras en sus
facturas, algunos clientes buscan
sistemas de calefaccion con inver-
sion inicial mas baja y otros, con
un mejor rendimiento. Tenemos
sistemas de todo tipo: radiadores
eléctricos, estufas de biomasa, cal-
deras de gas y bombas de calor.

¢Los titulares del contrato real-

mente entiende las facturas de luz
yagua?

Existe un porcentaje elevado
de personas que desconocen co-
mo reducir el gasto de sus factu-
ras de energia eléctrica sin que
baje su nivel de confort y sin que
cambien sus costumbres habitua-
les. Igualmente sucede con las fac-
turas de gas y con las clausulas de
los seguros del hogar. Este desco-
nocimiento obliga a los usuarios a
permanecer con su proveedor ha-
bitual y hacen alusion al refranero
popular gallego para justificarlo
“mellor malo cofiecido que bé por
cofiecer”; la desconfianza a facili-
tar los datos bancarios, el temor a
un corte de luz o a cualquier otra
situacién extrafa, que pueda re-
percutirles negativamente, frenan
que se cambien de proveedor.
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Eluso de la calefaccion
central experimentara
cambios para 2017

ANA IGLESIAS
Santiago

Con la entrada del afio 2017, entra-
rda en vigor una nueva normativa
por cual cada vecino de un inmue-
ble con calefaccién central pagara
por la energia que consuma y no
por su coeficiente de participacion.
Aunque supondra un gasto impor-
tante en la modificacion de las ins-
talaciones, con el

tiempo se conse-

cada rincén de una vivienda. Por
tal motivo, el Parlamento Europeo
ha aprobado una directiva para pa-
liarlo: todos los edificios con insta-
laciones de climatizacién central
estan obligados a instalar conta-
dores de consumo individuales,
de forma que cada propietario pa-
gue lo mas cercano posible a lo que
realmente gasta.
Esta medida afecta a unos 1,7 mi-
llones de hogares es-
paiioles, que tendran

guiranosolo un  Cada vecino de que modificar sus
pago mas justo si . instalaciones antes
no también la efi- YN mm,ueble de finalizar el afio
cienciaenergética. ~ pagara por la 2016, ya que de no

La medida se energfa que hacerlo, se enfren-
adopta para evitar realmente taran a imporan-

la injusticia de que
todos los propieta-
rios paguen lo mis-
mo por el distinto uso
de la calefaccién cen-
tral.

EFICIENCIA ENERGETICA. La
mayoria de los sistemas de cale-
faccion actuales no logran alcan-
zar la temperatura adecuada en

consuma en la
climatizacion de
su vivienda

tes  sanciones
economicas.
Para cumplir
con la norma-
tiva comuni-
taria, los mas
facil es que cada vecino disponga
de un contador, si la calefaccion es-
ta dispuesta en anillo. Si esta dis-
tribuida en columna (instalaciones
mas antiguas), serd necesario un

aparato de medicion en cada ra-
diador. En cualquier caso, el usua-
rio podra regular la temperatura
de forma individual. También po-
dria ser neceario cambiar las bom-
bas de velocidad fija por otras de
velocidad variable, que se adap-
ten a la demanda de los vecinos.

En cuanto a los gastos, la modifi-

Detalle de una caldera de
calefaccion central en un
edificio de viviendas

cacion de las instalaciones comu-
nes y valvulas termostaticas para
adaptarlas a la nueva normativa,
supone un importante desembol-

so por vivienda (entre 700y 1.000
euros). Pero si todo ello mejora los
habitos de uso, el cambio puede
permitir un ahorro de entre un 20
y un 30 % con respecto al volumen
que se estaba consumiendo, que-
dando la inversion amortizada,
aproximadamente, en un periodo
de cinco afios.
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Climatizar el hogar es
mas dificil por el alto
precio delaenergia

ANXO BOUZA
Santiago

Cuando la época de frio se acer-
ca, que este afo tardé en llegar,
es necesario estar prevenido con
el mejor sistema para calentar el
hogar y obtener un mayor con-
fort para toda

la familia, pero

son mas solicitados, como es el ca-
so de la geotermia. Para fomentar
su uso, Acluxega entregara proxi-
mamente los premios a la promo-
cién de esta energia, que reconoce
las prestaciones de algunas edifi-
caciones en este campo
En este nimero, varias empre-
sas ofrecen sus ser-
vicios para que el

claro, también La eleccidn de usuario elija el sis-

hay que tener en
cuenta el ahorro,

un buen sistema

tema de calefac-
cién que mas le

donde el precio para calentar el convenga, y to-
de la energia tiene hogar es clave dos ellos ofre-
mucho que ver: son para conseguir un cen un servicio
muchos los hogares . técnico de cali-
gallegos que no pue- ~ anNOrro energetico dad y con ga-
den tener calefaccion rantias. Estos
por esa razon. especialistas

La aumento del precio de la
energia, sobre todo la eléctrica,
los carburantes y los lubrican-
tes, provoca esta situacion, lo cual
contribuye a la subida del indice
de precios al consumo (IPC).

El gas, el gaséil o los pellets si-
guen siendo de los combustibles
que mas proliferan, sin embargo
hay otros relacionados con las
energias renovables que cada vez

coinciden en sefialar que un sis-
tema tiene que ser rentable y que
ademas que permita el ahorro.

También informan de los cam-
bios de la normativa europea pa-
ra el uso de la calefaccion central
en comunidades viviendas y de
las sanciones establecidas si no se
adoptan las medidas oportunas
para fomentar el ahorro energé-
tico.

El uso de ra-
diadores para
calentar la vi-
vienda permite
la utilizacion de
diferentes tipos
de combustible,
tanto gas como
gasoil, pellets,
etc. En edificios
con calefaccion
central, en
breve sera ob-
ligatorio el uso
de un contador
individual, in-
cluso en cada
radiador en las
instalaciones
mas antiguas.
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