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Energias renovables,
una opcion para el hogar

BRAIS SILVER
Santiago

Las energias renovables utilizadas
en calefaccion son ya una realidad.
Aunque las grandes investigacio-
nes en este ambito sean constan-
tes, las realizadas hasta ahora
junto con los nuevos proyectos
tecnolégicos permiten acceder a
un consumo energético
que garantiza diversas
posibilidades  ecologi-
cas. Estas nuevas energias
han llegado para asentar-
se y con ellas ayudamos a
proteger el medioambiente.
En el mundo de la calefaccién
existen varias alternativas para
ser respetuosos con el medio a la
hora de calentar nuestro hogar.
Entre esas posibilidades destacan
la energia solar, la geotermia, la
aerotermia o la biomasa. Las
ventajas de cada una de ellas de-
penden del lugar donde sean ins-

taladas y, pese a que puedan tener
un coste inicial relativamente ele-
vado, compensa a largo plazo.
Ademas, recientemente, han en-
trado en vigor los reglamentos
derivados de la Directiva ErP so-
bre disefo ecolégico y la directiva
sobre etiquetado energético, que
establecen los requisitos minimos
sobre eficiencia energética, lo cual

La energia solar, la
geotermia, la aerotermia o
la biomasa son algunas de
las opciones mas destacadas

permitira poner de manifiesto las
ventajas de este tipo de energias.
La nueva normativa obligara, asi-
mismo, a los profesionales del
montaje a plantear instalaciones
térmicas caracterizadas por una
elevada eficiencia energética.

Asi, cuando se plani-
fica la construccion de
un nuevo edificio se
debe tener en cuenta qué
energias renovables estdn dispo-
nibles. A mayores, el uso
de este tipo de energias
suele estar dotado de
una ayuda econémica
en forma de subven-
ciones.
La calefaccién so-
lar, como su nom-
bre indica, es el
sistema que
permite el
aprovecha-
miento de
los rayos
del sol para conver-
tirlos en energia eléc-
trica o térmica. Las instalaciones
solares permiten calentar fluidos,
normalmente agua, por lo que
se utilizan mayoritariamente en
produccién de agua caliente sa-

nitaria, apoyo a la cale-
faccion, climatizacion de
piscinasyprocesosindustriales.
La geotérmica es aquella
energia almacenada en for-
ma de calor por debajo de
la superficie de la tierra. En-
globa el calor almacenado
en suelos, rocas, aguas sub-
terraneas cualquiera que sea
su temperatura, profundidad
y procedencia. Se puede aprove-
char, seglin su entalpia y tempe-
raturas, para dos aplicaciones
principales: Calor (climatizacion,
agua caliente sanitaria, calefac-

calefacciony fontaneria

cién por geo-

termia) y

Generacion

de Ener-

gia Eléctrica.

En cuanto a la aero-

termia es una fuente de ener-

gia renovable que aprovecha la

energia almacenada en forma de

calor en el aire que nos rodea, gra-

cias a una bomba de calor, y que

permite cubrir la demanda de

calefaccién, refrigeracion y agua

caliente sanitaria en la vivienda.

Por ltimo, las calderas de bio-

masa utilizan como fuente de

energia combustibles naturales

como los pelés de madera, huesos

de aceituna o residuos forestales

para generar calefaccion (por ra-

diadores, aire o suelo radiante) y
agua caliente a una vivienda.
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Estrategia europea parala
financiacion a la sostenibilidad

FRANCISCO CERNADAS
Santiago

Las hipotecas a proyectos eficien-
tes energéticamente podrian des-
empenar un papel central en la
nueva estrategia de Europa sobre
financiacion de la sostenibilidad.
Asi lo afirma el Libro Blanco pu-
blicado en el marco de la Iniciati-
va EeMAP (Plan de Accién de las
Hipotecas de Eficiencia Energéti-
ca) que establece recomendacio-
nes clave para la creacién de un
producto hipotecario en Europa
para el uso eficiente de la energia
en los edificios.

El Libro Blanco de EeMAP
establece las acciones técni-
cas necesarias para garantizar
que los préstamos hipoteca-
rios puedan respaldar la poli-
tica sobre clima y energia de
la Unién Europea y contribuir
a los objetivos de rehabilita-
cion de edificios. El informe
presenta también indicacio-
nes técnicas para recopilar
datos que permitan a los re-
guladores financieros recono-
cer la disminucién del riesgo

en préstamos de este tipo. La
idea es animar al sector finan-
ciero a entrar en el mercado
de la rehabilitacién energéti-
ca, ya que este tipo de proyec-
tos presenta un riesgo mucho
menor y puede mejorar su ca-
lificacion global.

Las recomendaciones del
Libro Blanco se basan en cua-
tro informes de investigacion
del proyecto EeMAP. Estos es-
tudios muestran cémo podria
funcionar una hipoteca de efi-
ciencia ener-
gética tras

cos financien mejoras en la
eficiencia energética del par-
que edificado de la UE, que es
responsable de mas de un ter-
cio de las emisiones de gases
de efecto invernadero. Dado
que las hipotecas representan
alrededor de un tercio de los
activos del sector bancario eu-
ropeo, equivalentes a la mitad
del PIB de la UE (siete billones
de euros en 2016), los bancos
pueden desempefiar un papel
de liderazgo en los ambiciosos

objetivos  clima-

ticos y energéti-

examinar las Los edificios son cos de Europa, si
practicas  ac- los  productos
tuales de hipo- reSponsoables financieros re-
teca ‘verde’, sus del 40 % del conocen y re-

indicadores de
rendimiento, el
valor como pro-
piedad inmobilia-
ria y el impacto de
la eficiencia energética en la
reducciéon del riesgo del pro-
ducto financiero.

Estos cuatro informes pre-
tenden demostrar la viabilidad
y los beneficios de que los ban-

consumo total de
energia en la UE

compensan un

mejor rendi-
miento ener-
gético.

OBJETIVO. En la UE, los edifi-
cios son responsables del 40 %
del consumo total de energia y
del 36 % de las emisiones de CO2.
Al mejorar la eficiencia energé-
tica (EE) de los edificios, el con-

El objetivo de este plan,
con el respaldo de fondos
de la UE, es el de reducir
el consumo de energia

y las emisiones de CO2.
Foto: EeMAP

sumo total de energia dentro de
la zona euro podria reducirse en
un 506 %y las emisiones de CO2
en un 5 %, en un plan de accién
que ya recibi6 el respaldo de fon-
dos de la UE este curso.
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Algunos consejos para
ahorrar en calefaccion
durante este invierno

FRANCISCO CERNADAS
Santiago

El confort en invierno en el ho-
gar viene muchas veces marcado
por la temperatura de la casa. Sin
embargo, debido a la subida de
los precios de las facturas, el uso
excesivo de la calefacciéon para
mantener la vivienda a una tem-
peratura éptima se convierte en
un lujo. Por ello,

existen ciertas

13 % en el consumo. A mayores, te
permite bajar la temperatura del
hogar cuando no estdas presente.
A la hora de encender la cale-
facciéon, merece la pena progra-
mar su encendido. Con ponerla en
marcha una hora antes de llegar
a casa, llega, no hace falta dejarla
todo el dia a bajo nivel. Ademas,
no se deben calentar habitacio-
nes que no se usan.
Para ventilar la ca-
sa, la mejor hora del

recomendacio- Pequefios gestos dia es por la mafia-
nes que ayudan [ na. Atn asi, con 10
a reducir su con- celinalEl=rlEen minutos es sufi-
sumo sin perder de un termostato ciente para re-
prestaciones. o aprovechar la novar el aire de

En primer lugar, luz solar permiten una habitacion.
se aconseja calentar Por otro

el hogar a una tem-
peratura ideal de en-
tre 192 y 21°C. Por la
noche, es suficiente de 152 a 17°C.
Para lograr esta meta, otro de
los puntos importantes es la insta-
lacién de un termostato que regu-
le la temperatura del habitaculo.
Sera mas facil llegar al punto 6p-
timo y se ahorra entre un 8 y un

reducir el gasto

lado, es im-
portante
aprovechar
la luz solar. Asi, el uso de las per-
sianas nos ayuda a regular el in-
terior del hogar. Se recomienda
subirlas cuando da el sol y bajar-
las cuando anochece para que no
se pierda el calor acumulado du-
rante todo el dia.

La instalacién de un buen sis-
tema de aislamiento en las ven-
tanas también permite ahorrar
en la factura. Hasta el 30 % de
las necesidades de calefaccién
vienen por pérdidas de calor ori-
ginadas en las ventanas (segin
datos del Instituto para la Diver-
sificacién y Ahorro de la Energia
-IDAE-). Se aconseja mejorar la
calidad del vidrio y el tipo de car-
pinteria de marco.

En cuanto a los radiadores, no
se deben cubrir. Colocar un mue-
ble demasiado cerca o poner ro-
pa humeda encima para que se

Es imprescindible purgar
y no tapar los radiadores
de la casa. Foto: Cedida

seque mas rapido no es recomen-
dable si se quiere sacar el maxi-
mo partido a la calefaccion. En
adicion, se debe extraer el aire
de los mismos, ya que es necesa-
rio purgarlos, al menos, una vez
al ano, cada vez que comienza el
invierno, porque suelen acumu-
lar pequenas burbujas de aire
que impiden el paso del calor v,

por tanto, no calientan con toda
la potencia necesaria.

Por ultimo, si es posible, se
insta a cambiar las calderas
por una de bajo consumo, mas
eficientes, como las de cogene-
racion. Y a mayores, también a
comparar las diferentes ofertas
que ofrece el mercado, eligiendo
aquella que mejor se ajuste a los
habitos de vida. A la hora de con-
tratar la tarifa, se debe tener en
cuenta que algunas compaiias
incluyen de forma gratuita ser-
vicios como el mantenimiento o
el de reparaciones.
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“En Galuresa no solo vendemos el
mejor gasoleo de calefaccion, también
cuidamos las calderas de los clientes”

SUSO TRIANS, RESPONSABLE DE GASOLEO CALEFACCION DE GALURESA

FRANCISCO CERNADAS
Santiago

Suso Trians es trabajador de
Galuresa y lleva 20 afos sir-
viendo gaséleo calefaccién en
los hogares de Santiago y al-
rededores.

;Se conoce Santiago como la
palma de la mano?

Pues si te soy sincero, la pal-
ma de la mano no me la he mi-
rado en la vida (risas).

¢El sentido del humor es im-
portante para vender gaséleo
en tantas casas?

Bueno, creo que el sentido
del humor es importante para
todo en la vida. Para vender ga-
séleo calefaccién, también. So-
lo hay que recordar el anuncio
del afio pasado, el de Maruxa
Khaleesi y nuestra particu-
lar versién de Juego de tronos
a la gallega. Muchos clientes
todavia se rien hoy, cuando
me ven llegar con el camién
a sus casas, y me repiten la
frase del anuncio de: “E que
é ver un rapaz de Galuresa e
entro en calor que non vexas”.

¢Cual es la apuesta de Galu-
resa ala hora de diferenciarse
de la competencia?

Nuestra primera apuesta es
ofrecer a nuestros clientes el
mejor gaséleo del mercado, el
Repsol BiEnergy e+10, Ginico
recomendado por los principa-
les fabricantes de calderas. En
el Centro Tecnolégico de Rep-
sol en Madrid 400 ingenieros
y quimicos trabajan duro cada
dia para conseguir unos pro-
ductos excepcionales como
son los carburantes Neotech,
que vendemos en las estacio-
nes de servicio, el Agrodiésel
e+10 para maquinaria agri-
cola o el BiEnergy e+10 para
calderas de calefaccién. Efec-
tivamente, no todos los com-
bustibles son iguales.

A este gaséleo calefaccion de
primera calidad nosotros le ha-
cemos un segundo filtrado. So-
mos asi de manidticos (risas).
Siempre decimos lo mismo,
hacemos las cosas como nos
gustaria que nos las hiciesen a
nosotros, o como decia Henry
Ford: “Hacemos nuestro tra-
bajo lo mejor posible, incluso
cuando nadie estd mirando”.

Y, por ultimo, en Galuresa
llevamos afos trabajando con
Applus, la empresa lider en
certificacion que garantiza

que el gasdleo que llevamos a
casa de nuestros clientes son
exactamente los litros que
han comprado, ni mas ni me-
nos. Ademas, nuestro gasoéleo
es el Ginico del mercado que
puede certificar su proceden-
cia gracias a

los trazadores

que nos esforcemos dia a dia
por ofrecer los mejores pro-
ductos y el mejor servicio. No
puede ser de otra manera.

La calidad del gasdleo ca-
lefaccion de Galuresa, por lo
que cuenta, es innegable pe-

ro, ;como afecta
al ahorro de su

que lleva in- “El gasdleo que cliente?

corporados. Si . . Con nuestro
un cliente tiene Servimos permlte gasoleo, las cal-
alguna duda o  ahorrarhastaun30  ‘deras consu-
problema, saca- % de combustible men hasta un
mos una mues- y ol mantenimiento 39 % menos,
tra y la enviamos lo que signi-
a analizar al Cen- delacalderaes fica un aho-
tro Tecnolégico de  gratis para siempre” rTo enorme
Repsol. Nadie mas para nues-
puede garantizar el tros clien-

origen de su producto como lo
hacemos nosotros.

Nos tomamos muy en Serio
la relacién con nuestros clien-
tes, llevamos mas de 50 afios
trabajando en Santiago de
Compostela, y nuestro presti-
gio, nuestro compromiso con
nuestros vecinos y la confian-
za que, generacion tras ge-
neracién, nuestros clientes
depositan en nosotros, hacen

tes. También pensando en
ellos, nuestro gaséleo puede
pagarse en comodos plazos y
sin intereses de ningun tipo, y
ademas, ofrecemos un mante-
nimiento gratis de la caldera
para siempre.

¢Afecta la calidad del gaso-
leo calefaccion a la caldera?

Con los carburantes (calde-
ra, coche, tractor...) ocurre lo
mismo que con la comida ba-

Suso Trians lleva mas

de 20 afos al frente del
Servicio de Gaséleo Cale-
faccion en los hogares de
Santiago y alrededores.
Foto: Galuresa.

sura, si la comes un dia no pa-
sa nada, si la comes todos los
dias vas a vivir menos y vas a
sufrir mas enfermedades. Es-
td comprobado que la férmu-
la exclusiva del gaséleo Repsol
Bienergy 10e+ reduce el consu-
mo, minimiza las averias en las
calderasy alar-

ga su vida atil.

decia, nos gusta siempre ir un
paso mas alla y desde el afo
pasado hemos lanzado una
oferta que incluye el mante-
nimiento de la caldera gratis
para siempre, asi de seguros
estamos de la calidad del pro-
ducto que ofrecemos.

¢En qué consiste este man-
tenimiento que realizan?

Se trata de una puesta a
punto, una revisién que ase-
gure el buen rendimiento de
la caldera y del gaséleo. Este
mantenimiento gratuito inclu-
ye: limpieza de los filtros y de

la camara de com-
bustién; cambio

Por algo es el “Nuestros de los inyectores;
Gnico gasdleo . calibracién del
recomendado clientes pued,en quemador; vy
por los principa- pagar el gaséleo certificado de
les fabricantes de en tres meses sin resultados.
calderas de cale- ; ” Como ves,
faccion -Wolf, Bu- Intereses no sélo
derus, Viessmann, vendemos

Rotex, Tifell, Junkers...— Ade-
mas, contamina muchisimo
menos, algo que también se
convierte en un factor muy im-
portante.

Pero en Galuresa, como te

el mejor gaséleo calefaccion
del mercado, tenemos obse-
sién por el servicio a nuestros
clientes y por ello cuidamos
sus calderas como si fueran
las nuestras.
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Red Ofisat Galicia,

unico Servicio Oficial de
Vaillant en Santiago

ANA B. LOZANO
Santiago

Red Ofisat Galicia es el tnico
Servicio Técnico Oficial de las
calderas Vaillant en Santiago
de Compostela y forma parte de
la red en Espafia. Vaillant pro-
porciona, a través de su servicio
técnico oficial, la garantia del co-
rrecto funcionamiento de sus apa-
ratos y equipos

en las maximas

constantemente se esta forman-
do para garantizar al cliente un
servicio 6ptimo.

Gracias a estos Servicios de
Mantenimiento, su caldera esta-
ra en las mejores manos. Asi, el
personal del servicio técnico se
encarga de contactar con el clien-
te para la revisién anual de la cal-
deray su mantenimiento; revisan
todos los sistemas de seguridad y

realizan un analisis
de combustién en

condiciones de El personal técnico cada intervencion;

seguridad y aho-

todos los desplaza-

rro energético. esta _a!tamente mientos y mano

Este servicio cualificado y de obra inclui-
técnico realiza to- formado para dos, sin limite
do tipo de traba- realizar todo de tiempo; con

jos de reparacion

el Servicio de

y  mantenimien-  tipo de trabajos Mantenimien-
to de las calderas  dereparaciony to  Serviplus
Vaillant, de las que mantenimiento tiene inclui-

cuenta con una am-

plia gama, ya que

dispone de todo tipo de modelos
capaces de ajustarse a cada nece-
sidad. Para ello, cuenta con per-
sonal altamente cualificado en
las calderas de Vaillant, ya que

das todas las

piezas  ori-
ginales, sin coste, hasta que la
caldera cumpla 15 afios, y con el
Servicio de Mantenimiento Ser-
viplan, se asegura el recambio de
las piezas originales a precio de

Arriba el personal de
Red Ofisat Galiciay, a la
derecha, atendiendo un
servicio. Fotos: Vaillant

tarifa oficial; la caldera funciona-
ra a la perfeccion, consumiendo
el gas minimo necesario; contara
con la experiencia de mas de 140
afos fabricando calderas; la cal-
dera estara mejor cuidada y alar-
gara su vida tutil.

Para mas informacion consul-
tar en el teléfono: 981 666 509, o
en la pagina web: www.servicio-
tecnicoofcial.vaillant.es
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Santiago. Ademas de los medios
tradicionales de calefaccion,
como pueden ser las calderas,
las cocinas o las estufas, tan-
to de lena como de pelé o com-
bustibles fésiles, empiezan a
introducirse en el mercado
nuevos sistemas de calefaccion
eficientes, respetables con el
medioambiente y que gene-
ran importantes beneficios al
consumidor final. Entre estos
nuevos sistemas, destacamos
las bombas de calor asociadas
con la energia geotérmica.

La energia geotérmica es
aquella almacenada bajo la
superficie terrestre y que se
puede aprovechar en forma de
calor. Si el nivel térmico de la
energia dis-
ponible es

LLas bombas de calor asociadas
con la energia geotérmica, un
sistema de calefaccion eficiente

el uso de sistemas de capta-
cién del calor existentes en el
terreno. Los mas utilizados
habitualmente son los pozos
verticales, las captaciones ho-
rizontales y las captaciones
con aguas freaticas.
Por su parte, en cuanto a
las instalaciones de
climatizaciéon con

menor de 30 Esta energia es bomba de calor

grados centi-
grados, se usan

la almacenada

geotérmica, es-
tas constan del

bombas de ca-  bajo la superficie sistema de cap-
lor geotérmicas y se puede usar tacién, la pro-

para recuperar
dicha energia y
utilizarla en sis-
temas de calefac-
cién, ACS y en refrigeracion
mediante frio activo y pasivo.

La energia geotérmica es
renovable, tal como se reco-
noce explicitamente en la Di-
rectiva Europea 2009/28/CE.
Su aprovechamiento median-
te bombas de calor requiere

en forma de calor

pia bomba de
calor y el mé-

todo de emi-

siébn situado
en el interior del edificio, que
puede consistir en sistemas de
suelo radiante, fan-coils o ra-
diadores de baja temperatura.

Con estas caracteristicas, en-
tre las numerosas ventajas que
este tipo de equipos aportan al
usuario final se pueden desta-

car: la climatizacion integral
y produccion de ACS, ya que
permiten la produccién de ca-
lefaccion, refrigeracién y ACS
con una Gnica instalacién; la
comodidad para el usuario,
ya que son instalaciones total-
mente automatizadas y que se
controlan con simples termos-
tatos; limpias y seguras, porque
no requieren ningin combusti-
ble y no generan llamas ni hu-
mos, no requiriendo depésitos
ni chimeneas; fiabilidad, debi-
do a que requieren un minimo
mantenimiento y tienen una
larga vida util por utilizar una
tecnologia sencilla, contrasta-
day muy conocida; y eficiencia
energética, muy superior a los
sistemas tradicionales, propor-
cionando importantes ahorros
econdémicos.

Una de las empresas mas
destacadas en nuestra comu-
nidad en lo relativo a esta nue-
va energia es Soutelana Calor
Natural. La entidad, con sede
en el Poligono Industrial de
Vilapouca en Soutelo de Mon-
tes (Pontevedra), invita a todos
aquellos interesados en este
tipo de climatizacién a que se
acerquen por sus instalacio-
nes, ofreciéndole informacién
al respecto y un estudio para
valorar la viabilidad del pro-
yecto que quieran llevar a ca-
bo. FRANCISCO CERNADAS
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LLa Xunta apoya este aiio la
instalacion de calderas de
biomasa en 950 hogares

ANA B. LOZANO
Santiago

La Xunta de Galicia apoya la ins-
talacién de calderas de biomasa
en mas de 950 hogares gallegos,
a través de las ayudas para la
creaciéon, mejora y ampliacién
de equipaciones térmicas de bio-
masa. El Diario Oficial de Galicia
(DOG) publicé hace unos meses

millones, se enmarcan en la Es-
trategia Integral de Impulso a la
Biomasa con fines térmicos. La
Xunta busca fomentar con ellas
la eficiencia y disminuir el consu-
mo de energias convencionales,
para reducir asi la dependencia
energética del exterior, al tiem-
po que se impulsa la industria
asociada y se mejora la gestion y
el rendimiento sostenible de los

la resolucion de montes gallegos.

la convocatoria. Cofinanciados
Cuando la obras Las ayudas forman con fondos Feader
estén termina- (Fondo Europeo
das, los particu- pa.rt.e del Plan Agricola de De-
lares a los que se Vivienda 2017 al sarrollo Rural),

les concedieron es-
tos apoyos podran
ahorrar, en conjun-
to, 800.000 euros en
su factura energéti-
ca anual y mas de dos
millones de litros de gaséleo con
la correspondiente reduccién de
emisiones de 6.000 toneladas de
CO2 al afio.

Estas ayudas, a las que se han
destinado 2,87 millones de euros
y que se prevé que movilicen 6,4

que el Gobierno
gallego dedica 8,8
millones de euros

las ayudas se
centran, sobre
todo, en el ru-
ral. Entre los
criterios de
valoracion,
se tuvieron en cuenta los equipos
mas eficientes y el uso de la ins-
talacion, pero también la localiza-
cién geografica.
Estos apoyos se incluyen en el
Plan de Vivienda 2017, una ini-
ciativa puesta en marcha por la

Imagen de una caldera de biomasa en una vivienda familiar.

Conselleria de Economia, Em-
pleo e Industria para mejorar el
ahorro y la eficiencia energética
en los hogares gallegos, a través
de apoyos para la renovacioén de
ventanas, ascensores € instalacio-
nes eléctricas, asi como para la
implantacion de otras equipacio-
nes que usan energias renovables
Ccomo geotermia, aerotermia o so-
lar térmica, ademas del plan de
autoconsumo o la renovacién de

fachadas y cubiertas con pizarra,
teja ceramica y granito. En total,
la Xunta invierte en este plan 8,8
millones de euros, frente a los ca-
si 7,9 millones del afio pasado.

INSTALACION DE 4.000 CALDE-
RAS DESDE 2014. Las ayudas pa-
ra proyectos de biomasa dirigidas
a particulares, junto con las diri-
gidas la empresas y administra-
ciones, asi como las ayudas para

impulsar proyectos singulares
de redes de distribucién de ca-
lor con biomasa (district heating)
y las dirigidas al sector agroali-
mentario, forman parte de la Es-
trategia Integral de Impulso a la
Biomasa, que promueve el uso de
este combustible con fines térmi-
cos, para impulsar el desarrollo
de las areas rurales y del sector
primario, favorecer la economia
familiar y de las pymes, generar
empleo cualificado y mejorar la
calidad de vida de la ciudadania.
Con la activacion de todas estas
ayudas, al final de 2017 se habran
instalado mas de 4.000 calderas
de biomasa en hogares, adminis-
traciones y empresas gallegas,
desde la puesta en marcha de la
Estrategia en 2014.

Estos apoyos impulsan el sec-
tor de la biomasa térmica como
combustible autdéctono, renova-
ble y respetuoso con el medio-
ambiente, sumandose a la otros
proyectos promovidos desde la
propia Administracién gallega,
como la red de suministro de
energia térmica generada con
biomasa en el complejo adminis-
trativo de San Caetano, que entré
en funcionamiento en diciembre
de 2016, el impulso del uso de la
biomasa en el Servicio Gallego de
Salud (Sergas) a través del Progra-
ma EcoHospital, o las actuaciones
realizadas en varios edificios judi-
ciales de la Xunta de Galicia.

LUIS DE
CALEFACCIONES
LUAR quray\azss todas

- ASPIRACION CENTRALIZADA

. MArcas
- FONTANERIA
- CALEFACCION José Luis Louzao Boquete:
- GAS . 699 437 581 + 981 566 677
- ENERGIAS‘RENOVABLES Rua do Lindeiro, n° 36

Bajo - Santiago
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“La aerotermia serala tecnologia
que mas aumentara su demanda”

GARY BARBOZA, DIRECTOR DE SAUNIER DUVAL PARA EL NOROESTE

SOFiA BERMUDEZ
Santiago

Gary Barboza es el director para
el noroeste peninsular (Castilla y
Leon, Galicia y Portugal) de Sau-
nier Duval, firma lider en siste-
mas de calefaccién inteligente.

Saunier Duval es una empresa
que comenzo6 en el sector del gas,
+qué servicios ofrecen ahora?

Somos una empresa centra-
da en el confort doméstico, en
lo relacionado a calefaccién, cli-
matizacién y produccién de agua
caliente, tanto en sus vertientes
tradicionales como en energias
renovables y sistemas, asi como
en el disefio, suministro y soporte
de posventa.

¢Cuales son las perspectivas de
crecimiento del mercado de cal-
deras?

En lo que se refiere al gas, pre-
vemos un aumento derivado de
la ampliacién de las redes de su-
ministro del combustible, unidos

a las nuevas tecnologias en con-
densacién y aumento de la efi-
ciencia de los equipos, que hacen
que en los aspectos de consumo
y cuidado al medioambiente sea
una de las opciones preferidas
por el usuario.

En cuanto a las calderas de ga-
soil, se observa ya un desmantela-
miento del parque y substitucién
por equipos mas
eficientes y me-

usuario tener mas elementos de
juicio en el proceso de decision
de compra. Para ello es obliga-
toria la mejora en la eficiencia
y la adopcién de nuevas tecno-
logias como la condensacion.
En lo que respecta al instala-
dor, supone una puesta al dia en
nuevas tecnologias obligatorias
y una herramienta eficaz para
su seguridad a la hora
de recomendar e insta-

nos  contami- “Llevar el lar un equipo, garanti-
nantes, como zandole al usuario la
son aquellos que tem:]"?Stato de maxima seguridad
utilizan GN o en  laVvivienda en confort y beneficio
su defecto, toda la el teléfono es econémico.
gama de energias una realidad ya De todos los sis-
renovables demandada” temas de energias
¢En qué consiste renovables, ;cual
la nueva normativa se implantara
ErPycomo afectaal usuariofinal con mas fuerza?

yal instalador profesional?

La nueva normativa nos obliga
a un etiquetado energético simi-
lar al que ya disponian otros elec-
trodomésticos, que permiten al

Nosotros creemos que la aero-
termia serd, por el retorno de la
inversion, la tecnologia que mas
incrementara su demanda. Esto
es debido a que da solucién a la

Gary Barboza, director
para el noroeste peninsu-
lar (Castilla y Leén, Gali-
ciay Portugal) de la firma
Saunier Duval. Foto: S. D.

nueva edificacién, asi como a la
puesta al dia de todas las vivien-
das existentes, en las cuales ha-
bra que actuar para reducir su
consumo y asi mitigar el impacto
del cambio climatico.

Con una minima inversion es
posible dar solucién a todas las
viviendas que estan fuera de la
red de gas y cambiar una vieja
caldera de gasoil por una ener-

gia renovable muy eficiente.
Se esta hablando de soluciones
de conectividad con el teléfono
movil, jcree que se implantaran
pronto entre los usuarios?

Ya se estan implantando, el
usuario quiere controlar el
confort de su vivienda a dis-
tancia, saber cuales son las
condiciones climaticas interio-
res y actuar desde la distancia
para corregirlas. Llevar el ter-
mostato de la vivienda en el te-
1éfono es una realidad ya muy
demandada y posible mediante
los sistemas wifi de control de
temperatura.
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“Nos satisface que el cliente nos
recuerde por un buen trabajo”

Enrioscary S.I.C., expertos en
fontaneria con nuevasede

Hablamos con
Manuel Agrafojo
Abeijon, gerente
de Agrafuego, una
veterana empresa
ubicada en Noia,

¢Qué productos y
servicios ofrece Agra-
fuego?

Nos dedicamos a la venta
e instalacién de chimeneas,
estufas y calderas de lefia y
pelés. Disponemos de una
amplia gama de productos
de diferentes marcas como
son Bronpi y Cheminées
Philippe entre otras. Dispo-
nemos también de servicio
técnico y mantenimiento.

:Qué les distingue de
otras empresas del sector?

Nuestra amplia experien-
cia nos permite ofrecer so-
luciones  personalizadas
que se adaptan a las nece-
sidades y preferencias de
nuestros clientes, de forma
que el producto final sea
aquello que habia imagina-
do. Ademas, contamos con
un equipo de instaladores
con mas de 20 afios de expe-
riencia y un servicio técnico

Manuel Agrafojo es el gerente
de Agrafuego, empresa noiesa
dedicada a la instalacion y
venta de chimeneas, estufas y
calderas “desde hace 20 afios”

Uno de sus modelos. Foro: A.

propio (SAT) de las marcas
y productos que comercia-
lizamos para poder atender
cualquier necesidad pos-
venta. Nuestra mayor satis-
faccién es que los clientes
nos recuerden por un tra-
bajo bien hecho y nuestro
objetivo es que cada vez que
se encienda una chimenea o
estufa se encuentren a gus-

to en su hogar, ya que son
nuestra razon de ser.
Dentro de su am-
plia gama de chime-
neas, ;qué modelo
destacaria?

Todo depende
de las necesi-
dades y posibi-

lidades de cada vivienda. La
chimenea tradicional de le-
fla nunca pasa de moda, a la
gente le encanta contemplar
el fuego, es un sistema eco-
némico para calentar una
vivienda, es facil de usar y
da un ambiente agradable.

Una estufa de pallets es
ideal para cualquier vivien-
da que no disponga de es-
pacio o lugar para colocar
una chimenea tradicional,
es muy facil de usar, se pue-
de programar su encendi-
do y apagado, es un sistema
econémico, ya que gastas
en funcién de lo que consu-
mes y no tienes que llenar
ninglin deposito de gran
calibre. Su limpieza es muy
sencillay se nota en seguida
el calor en donde esté insta-
lada. SOFiA BERMUDEZ

Con la apertu-

ra de una nueva
tienda en la calle
Garcia Prieto, San-
tiago, Enrioscar y
S.IC. S.L. ha dado un
paso mads en su trabajo.

La entidad, especializada
en reforma de bafos, insta-
laciones de fontaneria, cale-
faccién gas, cuenta en esta
nueva sede con una peque-
fla exposicion de sus obras.
“Todos aquellos que la visi-
ten podran comprobar in
situ nuestros trabajos, los
productos con los que reali-
zamos todo, asi como com-
probar como quedaria la
idea que tienen en mente”,
explican Oscar Mallou y Jo-
sé Manuel Barreiro, geren-
tes de la empresa.

En la muestra podemos
ver las calderas y estufas
de pellets y lefia, la griferia,
los platos de ducha, con sus
respectivas mamparas, asi
como toda la gama de azu-
lejos de los que disponen.

Actualmente, en cuanto a
sus obras, destacan los cam-
bios de las bafneras por pla-

“En dos dias el cliente
tiene instalado el nuevo
plato de ducha’, dice Oscar

tos de duchasy las reformas
de bafios. Para ello, “empa-
quetamos y empapelamos
todo, rompemos el azulejo
y quitamos la bafiera, co-
locamos el nuevo y instala-
mos el plato de ducha con la
mampara y cambiamos la
griferia”, analiza el gerente.

De boca en boca, las obras
llegan y esto les permite se-
guir avanzando, una vez

comenzaron a salir de la
crisis. Asi, “en dos dias,
el cliente tiene insta-
lada la nueva du-
cha”, asegura.
En cuanto a
la calefaccion,
Oscar destaca la aereoter-
mia, la cual funciona con
una bomba de calor que ad-
quiere el calor del clima. “Es
ideal para una obra nueva,
con suelos radiantes o ra-
diadores de baja tempera-
tura, para que se note el
calor”, concluye. Ademas,
incide también, sobre todo,
en la calefaccién con bio-
combustibles. BRAIS SILVER

Las obras se financian a 10 3 afios sin intereses. Foto: Jestis
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